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acce%\m..,.. POSITIONNEMENT ~ # et

Agence de Marketing Opérationnel

Expertise, recommandation, accompagnhement
pour la sélection, la mise en place, la gestion et
la mesure du ROl de Solutions Marketing,
dédiées aux acteurs des marchés de I'impression
et de la gestion documentaire



VALEUR AJOUTEE e

Expert des marchés de I'impression et de la
gestion documentaire

Maitrise des outils Marketing
Offre pertinente et efficace
Résultats

Reconnaissance des acteurs intervenant sur
ces marchés
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e Audit, Conseil , Recommandation , Mise en
place, Suivi et Controéle.

* |Intervention ponctuelle et packagée

* [ntervention supplétive pour les canaux
indirects

e Elaboration et développement d’études
gualitatives et quantitatives ad hoc ou en
souscription
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* Mise a disposition de bases de données
qualifiées et comportementalisées sur les
thématiques de I'impression et de la gestion

documentaire pour campagnes de mailing
postal, e mailing, télémarketing

e Création, optimisation, qualification de base
de données Clients

e Détection de projets
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e Création, conception, développement de
supports éditoriaux, Print et électroniques

* Conception et développement de supports
marketing : Livres blancs, témoignages clients,
reportages, interview vidéo, blogs

e Régie et diffuseur du web site Review of Print
et de sa lettre hebdomadaire

 Développement et animation de nouveaux
media, de type réseau communautaire
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acce: 0l MARKETING EVENEMENTIEL # 5™

e Positionnement de I'événement selon approche
technologique, métier, spécifique

* Elaboration du format et du contenu (séminaire
et web event)

e Recherche d’intervenants extérieurs et animation
* Rédaction de supports d’appui et compte rendu

* Mise a disposition de bases de données pour
campagne de création de trafic et relance
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* Une écoute

* Une expertise

* Des compeétences
* De la créativité

* Des offres et des packages pertinents au ROI
mesurable

* Une forte reconnaissance des acteurs de ces
marchés depuis 2001
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accesll PARTENAIRES T

Partenaire éditorial :
Review of Print

Partenaires Marketing :
Markess International, Histoire d’adresses, Dolist.net

Partenaires technologiques :
BenchExpert labs, Ozion informatique

Partenaires associatifs :
Snessi, Xplor
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Philippe Pitre
EFAP-EMP
Tarif Media — Investir — Groupe Tests —
Presse IBM et Microsoft

p.pitre@acces-cible.com
Tel : + 33 (0)6 14 09 74 87

2, Passage de |la Gare — 92 420 Vaucresson



